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Empresas firmam plano de estimulo a tecnologia

Parceria divulgada no InovaCampinas prevé apoio para startups da area  escmam
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PARCERIAS Il NEGOCIOS

Campinas rumo ao “Vale do Silicio’

No InovaCampinas, potencial tecnologico e de conhecimento locais foram o destaque do evento
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Campinas é conhecida como o
“Vale do Silicio” brasileiro e a
imagem da cidade da tecnolo-
gia e do conhecimento é a mar-
ca que o governo municipal
quer imprimir. Ontem, o poten-
cial da regiao para figurar, lite-
ralmente, como a versao nacio-
nal da drea na Califérnia (Esta-
dos Unidos), que é referéncia
mundial em alta tecnologia, foi
exposto no InovaCampinas,
que reuniu mais de 3 mil pes-
soas, no Expo Dom Pedro. O
encontro serviu para debater
sobre inovacdao, mas também
firmar parcerias e negocios.

Surgiu parceria entre
a Telefénica, CPgD e
a Inova da Unicamp

Um pacote de novidades foi
divulgado no evento, como a
parceria entre Telefonica,
CPgD e a Agéncia de Inovacao
(Inova) da Universidade Esta-
dual de Campinas (Unicamp)
que vai apoiar dez startups em
Campinas no préximo ano. Ou-
tro antincio realizado no Inova-
Campinas € a entrada de mais
50 sdcios (pessoas fisicas) no
fundo Inova Ventures Participa-
coes (IVP), que injeta recursos
em startups. Com os novos in-
vestidores, o grupo dobra a
quantidade de pessoas auxi-
liando novas empresas.

O encontro também serviu
para que mais de 130 empre-
sas participassem de uma ro-
dada de negdcios com 35 com-
panhias (vérias delas com atua-
¢ao global) interessadas em no-
vos produtos e servicos. A ex-
pectativa dos empreendedo-
res e organizadores do evento
era grande de que o contato re-
sultasse em acordos comer-
ciais. Antes do InovaCampinas
foi criada uma plataforma que
permitiu aos empresdrios e os
potenciais clientes dialogar e
marcar as reunidoes com ante-
cedéncia.

“Se deu ‘match’, assim co-
mo no Tinder, as startups e as
empresas acertaram o encon-
tro aqui no evento. Dessa for-
ma, as reunioes sao mais pro-
dutivas porque as companhias
vao tratar diretamente com os
empreendedores que estao
oferecendo produtos ou servi-
¢os que interessam a elas. O
potencial da regido em inova-
¢do é muito grande, tanto que
atrafmos 35 empresas, boa par-
te delas de grande porte”, dis-
se o fundador da 100 Open
Startups, Bruno Rondani.

17 N

700

EMPRESAS

foram aceleradas por meio
do Wayra da Telefénica
no mundo em dez anos

Ele destacou que o fato de
os empreendedores que partici-
pariam da rodada terem sido
escolhidos pelas companhias
reforgava a possibilidade de su-
cesso nas negociagdes para
acordos comerciais e parce-
rias. “Temos empresas de vd-
rias partes do Pafs na rodada.
O importante é que o evento
serve de ponte para que os em-
preendedores tenham acesso
aos futuros clientes e possam
apresentar seus projetos”, afir-
mou 0 executivo.

O professor do Instituto de
Biologia (IB) da Universidade
Estadual de Campinas (Uni-
camp), Wagner Favaro, afir-
mou que o evento dava a opor-
tunidade dos empreendedores
dialogarem direto com poten-
ciais interessados. “Quatro em-
presas apresentaram interesse
nos projetos que um grupo de
pesquisadores do qual fago
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parte desenvolve na universi-
dade. Um dos projetos € um
nanofdrmaco para o combate
do cancer de bexiga. Em um
meés e meio, vamos comecar
0s testes clinicos em pessoas.
J4 fizemos testes em animais,
como cées, e 0 método permi-
tiu a redugao de 80% dos nédu-
los. Uma vantagem € a baixa
toxicidade que permite uma
melhora na qualidade de vida
dos pacientes em relacdo a ou-
tros métodos”, disse.

O produto ganhou o nome
de OncoTherad. O pesquisa-
dor calcula que em seis anos é
possivel que o medicamento
jd esteja disponivel para o mer-
cado. “O objetivo é encontrar
uma empresa com quem pos-
samos firmar um acordo co-
mercial que permita acelerar o
processo de testes e agilizar a
chegada do produto no merca-
do para atender a necessidade
de milhares de pacientes. O
método também poderd ser
usado para cancer de mama e
o cancer de préstata”, comen-
tou Favaro.

Fundo

Bruno Rondani também é um
dos diretores do IVP e afirmou
que o fundo estd ganhando
mais 50 investidores. Até ago-
ra, eram 50 pessoas na socieda-
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Encontro serviu para que mais de 130 empresas participassem de uma rodada de negécios com 35 companhias a busca de novos produtos e servicos

presidente da Robert
O Bosch América Latina,

Belasiel Botelho,
afirmou que a multinacional
alema se transforma em
uma fornecedora de
solugdes tecnolégicas.
“Estamos desenvolvendo
vdrias tecnologias para
atender diferentes
mercados. Identificamos
oportunidades no Brasil em
dreas como o agrobusiness.
Estamos trabalhando muito

Robert Bosch desenvolve
tecnologia ao agronegocio

com internet das coisas (10T,
na sigla em inglés). Temos
hoje uma solucéo que
permite a agropecudria
saber o peso do gado em
tempo real sem necessidade
de nenhum contato fisico
com o animal”, comentou.
A empresa realiza entre
amanha e domingo o 1°
Hackaton Bosch Agro para
incentivar empreendedores
adesenvolverem tecnologias
para o agronegécio.

de de participacoes . “Os inves-
tidores s@o pessoas fisicas que
ndo aplicam apenas recursos
nas startups, mas também tém
o investimento em tempo e co-
nhecimento compartilhado pa-
ra auxiliar os empreendedo-
es”, comentou. Ele disse que o
capital-semente é muito impor-
tante para fortalecer as empre-
sas que estdo comecando e per-
mitir o desenvolvimento de no-

vas tecnologias.
O executivo disse que nove

empresas ja foram atendidas
pelo grupo. “Trés estdo ligadas
diretamente ao Fundo. Outras
trés estdo sendo atendidas por
meio de uma aceleradora.
Duas empresas sairam do pro-
grama e uma foi vendida”, de-
talhou. Ele comentou que a
meta, com o aumento do nui-
mero de pessoas na sociedade,
é cuidar de dez startups por
ano. “O valor médio investido
por startup varia de R$ 100 mil
aR$ 300 mil”

Parceria é
firmada para
acelerar e
apoiar projetos

Durante o InovaCampinas foi
firmada uma parceria entre a Te-
lefénica Open Future (progra-
ma global do Grupo Telefénica),
Unicamp e CPqD para acelerar
projetos de inovacao tecnoldgi-
ca em Campinas. O programa
vai atender dez empresas em
2018 para pré-aceleragao duran-
te 12 meses. “Cinco empresas fi-
cardo incubadas na Unicamp e
outras cinco no CPgD. Vamos
dar apoio para os empreendedo-
res usando a metodologia de de-
senvolvimento do negécio que
difundimos por meio do progra-
ma de apoio as empresas de al-
ta tecnologia”, comentou o dire-
tor da Telefénica Open Future e
Wayra Brasil, Renato Valente.

Ele disse que os projetos que
se destacarem poderdo receber
auxilio, posteriormente, do
Wayra, que oferece recursos e
d4 apoio para o crescimento da
empresa. “A participagdo no
Wayra é um segundo momen-
to. Acontece depois que a em-
presa ja estd estruturada e tem
um produto ou servi¢o para o
mercado”, comentou. O executi-
vo ressaltou que de dez a 15 em-
presas no Pafs sdo aceleradas
por meio do programa por ano
no Brasil. A média de investi-
mentos é de R$ 200 mil.

O presidente do CPgD, Sebas-
tido Sahao Junior, afirmou que
recentemente a instituicao
criou o Hiperespaco, que se con-
figura em um espago para as
empresas empreenderem e cria-
rem. “A parceria com a Telefoni-
ca vai potencializar o empreen-
dedorismo e o ecossistema de
inovagdo da regido. Queremos
disseminar a cultura empreen-
dedora. O processo proposto
por meio da parceria € de alta
transformacdo digital”, comen-
tou.

J4 o diretor-executivo da Ino-
va Unicamp, Newton Frateschi,
afirmou que o trabalho conjun-
to da iniciativa privada, universi-
dade e instituto de pesquisa por
meio da parceria vai fortalecer
as startups e também proporcio-
nar o acesso a uma metodologia
que ¢ utilizada pela Telefonica
para pré-aceleragdo em outras
partes do mundo. “A parceria
mostra a importancia de Campi-
nas no cendrio de inovacgéo e
tecnologia nacional”, ressaltou.
(AL/AAN)
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