Iniciativa
dispensa
flador ou
cheque
caucao para
fechar um
negocio de
locacao
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A nova startup integrante do
grupo denominado Filhas da
Unicamp, empresas formadas
principalmente por ex-alunos
da universidade, promete tor-
nar a busca por iméveis para
universitdrios mais ficil. Cha-
mada de LiveHere, a empresa
tem como principal objetivo
simplificar a relacao entre es-
tudantes e proprietdrios de
imaveis, sem que seja necessa-
rio um fiador ou cheque cau-
¢do para fechar o negdcio de
locagao. Sendo assim, para
que o universitédrio possa efeti-
var o contrato de locacdo, bas-
ta que seus pais ou responsa-
veis facam a comprovacao de
renda.

Estudante tem acesso
a uma relacao de ao
menos 500 imoveis

A maioria dos funciond-
rios da LiveHere ainda é alu-
na da Universidade Estadual
de Campinas (Unicamp), e a
empresa possui, atualmente,
22 pessoas trabalhando em
sua sede, no distrito de Barao
Geraldo.

A ideia para a iniciativa da
startup surgiu quando o CEO
e um dos fundadores da Li-
veHere, Vinicius Freitas, de 24
anos, passou pela experiéncia
de procura de moradia ao in-
gressar na Unicamp, no curso
de engenharia de comunica-
¢do. “Vim fazer a matricula e,
no mesmo dia, tive que ir
atrds de moradia. Fiquei perdi-
do, pois ndo tinha como visi-
tar muitas opgoOes, e acabei
alugando o primeiro lugar que
visitei”, contou Vinicius.

Posteriormente, ele trocou
a drea de computacao por ad-
ministracdo, quando ingres-
sou no curso de administra-
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¢ao no Ensino Superior de Ne-
gocios, Direito e Engenharia
(Insper). Vinicius conta que a
LiveHere pretende “usar a tec-
nologia em prol de melhorar a
experiéncia de moradia”, e is-
so conta, também, com a in-
clusao dos pais no processo.
“Como muitos estudantes
vém de outros estados, 0s pais
nao conseguem ver onde os fi-
lhos irdo morar, e a moradia é
uma das maiores preocupa-
¢oes dos pais que vao ficar lon-
ge dos filhos”, afirma o CEO.
Vinicius conta, também,
que a intencao da empresa vai
além de descomplicar a rela-
¢ao entre estudante e locata-
rio, e que pretende fazer parte
da vida do universitdrio. Por
ser um processo totalmente di-
gital, os pais podem participar

Divulgagdo

ativamente do processo, des-
de a escolha do imével até a
assinatura do contrato. O estu-
dante tem acesso a cerca de
500 imdveis disponiveis, e po-
de escolher qual se encaixa
melhor em suas necessidades
por meio das fotos disponibili-
zadas, sendo que alguns locais
podem ser visualizados em
imagens 360°, além de contar
com filtros para refinar a bus-
ca pela moradia.

Assinatura de contrato

Depois de escolher o local, o
envio de proposta ao proprie-
tario, cadastramento dos docu-
mentos do responsavel finan-
ceiro, a comprovagdo de ren-
dae até a assinatura do contra-
to sdo feitos digitalmente. A as-
sinatura é feita por meio de
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uma plataforma parceira, a
QuickSign, que facilita esse
processo. “Um diferencial da
empresa € que o contrato nao
precisa ser impresso, assinado
e entdo escaneado ou enviado
pelo correio. Tudo ¢é feito de
maneira rdpida e pratica”, afir-
mou Vinicius.

Porém, para o CEO, o prin-
cipal diferencial da LiveHere é
a presenca ativa de estudantes
no funcionamento direto da
empresa. "Atualmente, a gran-
de maioria dos nossos funcio-
ndrios sao estudantes da uni-
versidade, e isso no coloca em
contato direto com o nosso pu-
blico alvo" , conta Vinicius. A
empresa conta com funciond-
rios nas dreas de tecnologia,
que trabalham no desenvolvi-
mento da plataforma, por
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exemplo, a drea de designe, e
as dreas comerciais, uma de-
las dedicada aos estudantes e
ao atendimento da demanda,
e outra, aos proprietdrios de
imaveis.

Segundo Vinicius, a empre-
sa ainda conta com o apoio da
Unicamp que, apesar de nao
ter nenhum vinculo financei-
ro com a empresa, tem ajuda-
do a divulgar a plataforma pa-
ra os novos estudantes. Um
exemplo disso, segundo o
CEQ, é o fato de que a universi-
dade vinculou o link do site da
LiveHere no guia do calouro.

A LiveHere planeja, segun-
do seu fundador, otimizar o
servico para os estudantes e,
entao, aumentar sua area de
atuaga@o. “Buscamos comecar
por Campinas para ter um pa-

em sua sede, no distrito de Bardo Geraldo

drao alto de servico e atendi-
mento. Comegamos menor pa-
ra depois crescer com qualida-
de”, afirma Vinicius.

Segundo ele, o foco da star-
tup no primeiro semestre de
2018 sdo os novos estudantes
da universidade, e, num segun-
do momento, focar na presta-
¢ao de servigos para 0s univer-
sitdrios. Depois, de acordo
com Vinicius, a empresa pre-
tender estender sua atuagdo
para Limeira e Sdo Carlos. Pa-
ra o jovem empreendedor, a
experiéncia com a startup tem
sido positiva e desafiadora. “E
um periodo de muito aprendi-
zado. Tem sido um prazer con-
duzir esse projeto com tantas
pessoas dispostas a fazer coi-
sas tdo boas”, conclui o CEO e
fundador da LiveHere.
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